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ایرانفارما رویدادی برای مذاکره و شبهسازی در زیست بوم
داروی
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هسازی در زیست بوم دارویایرانفارما رویدادی برای مذاکره و شب

ایرانفارما میدان برای توسعه فرآیند فروش و کسبوکار به مخاطبانش است. شرکتها، محصولات یا خدمات خود را به سایر
شرکتها و یا سازمانهای دولت معرف منمایند و در دورههای مختلف این نمایشاه همواره قراردادهای مهم تجاری و
تفاهمنامههای منعقد شده است.
ایرانفارما رویدادی برای مذاکره و شبهسازی در زیست بوم داروی است و برنامهها و خدمات نمایشاه آن ابزار مهم برای
هماری و مشارکت بین صاحبان ایده، صاحبان سرمایه، فناوران و نوآوران است. شرکتکنندگان در این رویدادها از
فرصتهای مانند شبهسازی، دسترس به منابع سرمایه، مربیان، متخصصان و مزایای زیاد دیری بهرهمند مشوند.
.ایرانفارما همراه شماست
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